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ENTEGRE PAZARLAMA ILETISIMi ve REKLAMCILIK
SUREGLERI

Glnumuz rekabet ortaminda, Grtin ve hizmetlerin dogru planlanmasi yaninda,
musterilerin marka ve Urlnlerimizle yasadiklari deneyimi hissetmelerini
saglamak i¢cin marka ve trinlerin masteri ile olan iletisimini de etkinlikle
yénetmenin dnemi giderek daha ¢ok fark edilmektedir.

Bu egitim ile katilimcilara entegre pazarlama iletisimi ve reklamcilik alanindaki
kavramlar gok boyutlu olarak reklam veren ve reklamci tarafindaki farkli
orneklerle aktarilacak, ¢ok kanalli olarak planlanacak iletisim harekati
aktivitelerinin reklam veren tarafinda nasil hazirlanmasi gerektiginden reklam
ajansindaki yaratim sirecine, ¢ok kanalli musteri iletisiminin planlanmasindan
saha ekiplerinin pazarlama iletisiminde kullanimina kadar marka ve Urindn
iletisimine yonelik slreglerin tamami sirasiyla aktarilacaktir.

Pazarlama Iletisimi ve Reklamcilik egitim programi sonucunda katilimcilar;

O Reklam ve iletisim Kavramlari,

@) Stratejik iletisim Plani ile Kurumsal iletigim,

O Pazarlama Plani ve Entegre Pazarlama iletigimi,

O Reklam Veren Agisindan Entegre Pazarlama iletigimi Suregleri,

O internet, Sosyal Medya, Mobil Pazarlama (SMS, Oyun vb.),

O CRM'nin Pazarlama iletisiminde Kullanimi,

O Pazarlama iletisiminde Saha Ekiplerinin (Bayi /Sube/ Magaza vb) Roli,

@ Sahada Musteri lliskileri Yonetimi ve Pazarlama lletisimi

gibi konularda ayrintili bilgi sahibi olacaklardir.

Egitim Koordinatoru:
Leyla Dikici

Emre Hasan Sayl 1k www.turkkariver.com

Egitimci:



http://www.turkkariyer.com/

1. GUN

REKLAMIN IYiSi KOTUSU OLUR !

fletisim Kavramlarim Bilmek ,

fletisimin Asamalarim Fark etmek,
Pazarlamak I¢in Iletisim Kurmak: Reklam,
Reklamin Bilesenleri, Amaci ve Hedefi,
Kurumsal fletisimin Tanim, Kapsami ve
Reklamla iliskisi,

Kurumlarda Stratejik fletisim Plam ile Yonii
Belirlemek |

Pazarlama Plam ile Entegre Pazarlama fletisimi
Kurgulamak,

Kurum I¢i Planlamalardan Reklameilara Giden
Siirecin Asamalar,

Pazarlama Karmas1 ve Reklamcilik

2. GUN

Pazarlama Iletisimi Tipleri ve Teknolojinin
Evrimi,

Veri Tabani Pazarlama ve Kullanim alanlan,
Internet, Sosyal Medya, Online PR, Web ve
Mobil Pazarlama,

Diger Mecralar, AVM, Taksi, Oyun, Chat,
Blog, Webinar, Arama Motoru vb.

CRM’nin Pazarlama fletisiminde Kullanim,
Dogrudan Pazarlamanin Teknolojisi ve
Igerik Yonetimi,

Coklu CRM Kampanyalarimn Planlanmas,
Yonetimi,

Yeni Teknikler; Gerilla Pazarlama ve Otesi,

SESIM GELIYOR MU?
Hedefi Belirlemek: Stratejik Brief,

Briefin Hazirhk Asamalan ,

Briefin Yaratim Siirecine Etkisi,

Reklamda Hedef, 1(;crik7 Zamanlama, Biitce,
Yontem, Kontrol,

Yaratict Brief Suirecinde ki Basar Kriterleri,
Yaraticilarm Kullandig: Metin ve Igerik
Yontemleri ,

Reklam Siirecinde Yer Alan Ekipler ve
Rollerin Catismasi,

Medya Se¢imi, Kullanimi ve Topluluklara
Etkisi ,

Reklam, Ses mi Cikardi Yoksa Ses mi Getirdi?

Cok Kanalli Entegre Pazarlama fletigimi
Planlamas,

Biitge ve Basar1 Hedeflerini Belirleme,
Satig Pazarlama [letisiminde Saha
Ekiplerinin (Bayi/ Sube / Magaza vb)
Rolii,

Pazarlama fletisiminin Satis Ekipleri Igin
Islevi ve Kullanim,

Satis Planlamalarina Pazarlama
Aktivitelerinin Eklenmesi,

Sati§ Ekiplerinden Geribildirimin
Toplanmas: ve Giivenilirligi,

CRM’nin Sahada Kullanimive Entegre

Pazarlama Iletisimindeki Yeri.

]Q TURKKARIYER Egitim Programlari PAZARLAMA ILETiSIMI ve REKLAMCILIK

Egitim Metodolojisi
Egitimlerimiz sunumlar
esliginde teorik anlatimin
yaninda bireysel katilimi
saglamaya yonelik atdlye
calismalarini ve vaka
analizlerini icermektedir.
Kimler Katilmah?

Bankaclilik, finansal hizmetler,
Telekom ve Perakende
sektoérinde Pazarlama ve
Reklamcilik alanlarinda
galisanlar ve galismak
isteyenler ile konuya ilgisi olan
herkes katilabilir.

Egitim Siiresi

Entegre Pazarlama iletisimi ve
Reklamcilik Suregleri egitimi
toplam 12 saatten olusmakta
ve 2 gunde
gerceklestiriimektedir

Egitim Zamani

Bu egitim kurumlara 6zgu
olarak verilmektedir. Egitim
zamani kurum yoénetimi ile
birlikte kararlastiriimaktadir.
Bireysel katilim igin lltfen
bizimle irtibata geginiz .
Egitim Dokiimanlar

Tim katilimcilara egitim slre
since yaplilan sunumlari ve
bilgi kitap¢iklarini igeren egitim
dosyalari verilmektedir.
Katihm Belgesi

Katilimcilara egitim programi
sonunda TURKKARIYER
onayli Katihm Belgesi
verilmektedir.

Egitim Ucreti

Egitim Ucreti katilacak calisan
sayisina goére degismektedir.
Daha fazla bilgi icin Iitfen
bizimle irtibata geginiz.
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